	       Carlos López Burga
                           Cel. 949972328
      carlos.lopez.burga@outlook.com
	


                                   		

         RESUMEN LABORAL
MBA con más de 27 años de Experiencia en el área comercial liderando equipos de ventas. Esta experiencia me ayudó a adquirir habilidades de negociación, elaboración de estrategias, administración de grandes fuerzas de venta, habilidad de relacionarme a todo nivel para alcanzar los objetivos que se plantean, habilidades que puedo poner en práctica en cualquier tipo de empresa. Soy un profesional al que le gustan los retos y enfocado en resultados. Me involucro en el desarrollo de los colaboradores a mi cargo.
ANTECEDENTES ACADEMICOS

Executive  MBA,    Universidad San Ignacio de Loyola. - Perú

Licenciado en Ciencias Administrativas, Universidad de Lima - Perú

EXPERIENCIA PROFESIONAL 
Firefly Corredores de Seguros, CCO 				                    Marzo 2020 a la fecha
Somos un bróker nuevo en el mercado con una propuesta tecnológica innovadora, usamos tecnología disruptiva para cotizar y ofrecer seguros de las diferentes compañías del mercado, nuestro enfoque se basa en la asesoría individual y el uso de un Aplicativo diseñado por FIREFLY DIGITAL para el servicio de los vendedores. 
FIREFLY Digital S.A.C, Co Founder      				             Setiembre 2019 a la fecha
Socio Fundador.Somos una start up innovadora en el sector seguros. Ayudamos con nuestra tecnología a Mejorar la Productividad de las Fuerzas de Ventas dotándolos de herramientas que les permitan ser mas efectivos llegando al cliente a través de un modelo Omnicanal. 
Partner de Negocios Internacional de Investors Trust y BMI Companies	                      Julio 2019 a la fecha
Asesoramiento en planes de inversión y seguros de vida off shore y desarrollo de equipos comerciales.
PACIFICO VIDA, Cia de Seguros de Vida, Gerente Comercial Canal de Agencias 	         2012 - 2019
PACIFICO VIDA, Cia de Seguros de Vida, Gerente de Área 			        2008 – 2012  
PACIFICO VIDA, Sub Gerente Comercial, 2004 – 2007. 
Diciembre 2003 – Setiembre 2004: PÁCIFICO VIDA, Gerente de Sucursal
Julio 1997 - Noviembre 2003: Me desarrolle en la línea de Carrera Comercial de la Compañía iniciando como Asesor de Seguros, Gerente de Unidad y posteriormente ascendiendo a Gerente de Agencia, siendo responsable del cumplimiento del presupuesto de ventas de mi agencia, del reclutamiento de asesores y desarrollo de Supervisores..
CURSOS DE ESPECIALIZACION y Conferencias

IE BUSSINES SCHOOL, Navigating in the Capital Markets, 2023.

TDI ACADEMY, Certificate in Digital Insurance, Certificación en Seguros Digitales por THE DIGITAL INSURER , Instituto especializado en Seguros Digitales con Sede en Malasia. especialización de 4 meses donde aprendí una visión general de la industria de seguros actualmente y el futuro que se avecina y los diferentes modelos de negocio y la transformación necesaria que la industria requiere para subsisitir en el futuro.

Conferencia LAMP, Reunión de Mejores Prácticas en la industria de Seguros de Vida EE.UU. ( GAMA ). Asistente a la conferencia Anual desde 2013. En estas conferencias revisaba las nuevas tendencias del sector seguros en lo referente al liderazgo de Equipos de venta y tendencias de distribución.

Seminario de Reclutamiento y Retención del  LIMRA, Panamá 2010. Reclutamiento y retención de una Fuerza de ventas productiva. Reforcé las variables para reclutar una fuerza de ventas productiva.

Strategic  Leadership in the Marketplace, Nueva York  2007, Curso de formación de AIG para Gerentes Comerciales. Inmersión donde aprendí estrategias comerciales

Executive  Exchange  Program, Hong Kong 2006,  Programa de Intercambio de Ejecutivos de AIG.
 Inmersión de un mes en Hong Kong y Tailandia, donde compartí con ejecutivos de AIG y aprendí una visión General del las diferentes áreas de AIG
Agency  Executive  Development  Program. Thailand 2005, Programa para Desarrollar ejecutivos internacionales en AIG. Aprendí diferentes estrategias comerciales y como se manejan operaciones con más de 20,000 vendedores o más.


Consultorías Profesionales
 

Banco de Crédito del Perú En 2009 el BCP encargo a Pacifico Vida una revisión operacional con el objetivo de mejorar sus estándares de venta en el canal de ventas PYME, fui parte de ese equipo.

PRIMA AFP, ( Afore ) En 2010 PRIMA AFP encargó a Pacifico Vida una revisión de su metodología de ventas específicamente en su canal de ventas exclusivas. Se les ayudó con un diagnóstico, revisión del modelo de ventas y recomendaciones para mejorar su productividad.
 OTROS INTERESES
 
Deportes y Viajes                    
1

