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RESUMEN

Master en Marketing y Gestión Comercial, experto en equipos de venta de gran tamaño a nivel nacional; más de 30 años de experiencia en las compañías líderes del mercado peruano pertenecientes a los mayores grupos económicos, experiencia en empresas multinacionales. Especialidad en Star Up de grandes canales de venta y lanzamiento de productos, diseño e implementación de modelos comerciales sostenibles y rentables, manejo de nuevas tecnologías e innovación. 
EXPERIENCIA PROFESIONAL

KCS CORREDORES DE SEGUROS                                                                                     abril 2023 - Actualidad                                                       
Empresa nacional de comercialización de seguros con presencia y éxito en distintos segmentos del mercado como: empresas privadas, instituciones públicas, y personas naturales. Responsable de los resultados comerciales a través de 4 canales de venta: asesores de worksite, asociados externos, canal digital y canal vip. Facturación anual de US$ 6 MM.  
Gerente Comercial
Responsable del crecimiento en ventas y facturación de la empresa.
· Reclutar, seleccionar y capacitar a los integrantes de los distintos canales de venta
· Definir e implementar los esquemas de compensación
· Planificación y ejecución de las actividades comerciales de cada canal
· Relación con las distintas compañías de seguros nacionales y extranjeras
· Definición y presentación de proyectos de negocios a las compañías de seguros
· Negociar niveles de financiamiento con las compañías de seguros
· Representar a la empresa en el comité de APECOSE
· Responsable de la implementación del ISO 9001 en la empresa
PACIFICO COMPAÑÍA DE SEGUROS                                                                          octubre 2011 – marzo 2023                                                       

Compañía Líder en seguros de Vida en el Perú con las de 3,000 trabajadores y 1,000 integrantes en su FFVV con una facturación anual superior a: US$ 1,000 MM, perteneciente al grupo Credicorp. Responsable de Star Up división de seguros de Vida en 1996, creación del actual equipo de ventas desde cero.
Product Ownner
· Responsable de los activos digitales y procesos comerciales de la FFVV de seguros de Vida
· Líder de Squad de innovación y desarrollo

· Creación e implementación de nuevas herramientas digitales

· Optimización y digitalización de procesos 

Gerente de Capacitación y Desarrollo de FFVV
Responsable de la dotación y crecimiento de los las tres canales de FFVV: Vida, Rentas y Salud de 1,200 integrantes a nivel nacional.

· Definición, actualización y control de los procesos comerciales
· Responsable del plan anual de Capacitación de los tres canales de venta

· Responsable del Reclutamiento, selección, onboarding, arranque rápido de los integrantes

· Definición e implementación de: Línea de carrera, programa de incentivos, convenciones nacionales, convenciones internacionales. Programas de motivación y fidelación de los distintos canales
· Responsable de Marketing y comunicación interna

· Representante de la empresa ante los organismos internacionales como: LIMRA, MDRT, GAMA, entidades expertas en canales de venta y liderazgo comercial

COLSANITAS PERU EPS

                                                              noviembre 2009 – setiembre 2011                                                       

Empresas Prestadora de Salud, de capitales colombianos, que ingresa al mercado peruano en el año 2009, posteriormente fusionada con la compañía de seguros La Positiva, perteneciente a un grupo internacional con presencia en Latam incluido Brasil. Responsable del Starp Up de la empresa desde cero.

Gerente Comercial
Definición de la estrategia comercial integral y lanzamiento en el mercado

· Definición de los canales de distribución

· Segmentación y determinación de mercado objetivo

· Captación de las primeras grandes cuentas de capitales colombianos en Perú

· Responsable de la relación con las Agencias de publicidad y de medios

· Participación en licitaciones y concursos

· Presentaciones a los directorios en Perú y Colombia
RIMAC SEGUROS



  


                              abril 1999 – abril 2009
Compañía de seguros líder del Perú con una facturación superior a los US$ 1,200 MM, con la mayor participación de mercado total, perteneciente al grupo Brescia. Responsable del Star Up de la FFVV
Gerente de Ventas
· Definición del modelo de negocio a través de una FFVV propio

· Proyecto de factibilidad presentado al directorio

· Implementación del modelo desde cero

· Administración general de la FFVV de 1000 personas incluida nomina

· Desarrollo de productos con las unidades de negocio y técnicas
· Crecimiento y rentabilidad continua durante 10 años

· Máximo nivel de expansión nacional

PACIFICO VIDA 








  abril 1996 – marzo 1999

Primera compañía de seguros de Vida fundada en el Perú con 60% de capital de American International Group AIG y 40% capital del grupo Credicorp. Se implantaron los procesos y modelos de gestión 100% americanos.

Responsable del Star Up del equipo comercial inicial

Apoderado de Vida Individual

· Adopción e implementación del modelo comercial de AIG 

· Reclutamiento y selección a nivel nacional

· Capacitación y entrenamiento

· Acompañamiento en campo

· Implementación física de oficinas en Lima y Provincias

EDUCACION

· PAD Universidad de Piura                                                                                                               2006 – 2007
      Programa de Dirección Comercial PDC
· EOI, España                                                                                                                                       2003 - 2004
Master en Marketing y Gestión Comercial                                                    

· UPC                                                                                                                                                     2003 - 2004
Especialización en Marketing
•     Escuela de Seguros APESEG                                                                                                          1991 - 1992

      Corredor de Seguros                                                                                         
· IPAE                                                                                                                                                    1988 - 1992
Administración de Empresas con mención en Finanzas
CURSOS Y SEMINARIOS

Estadías y participación en cursos y seminarios de manera semestral o anual de manera constante durante más de 25 años en LATAM y USA. En las compañías e instituciones más importantes.
